DiSTRIBUTORLER ARACILIGI iLE SATIS

Dogrudan kontrollniz
altinda olmayan bir ekiple
calismak zor olabilir.
Beklentiler ve performans
hakkinda net bir fikir sahibi
olan kanal ortaklari secerek
baslayabilirsiniz. Daha
sonra, performans
etkinligini etkin bir sekilde
izleyecek, yonetecek ve
Olcecek surecler kullanarak
birlikte calisin.

Performans standartlarini
belirleyerek ve sonuclari
izleyerek olaganustu
sonuclar elde etmek icin
kanallarinizi nasil
egiteceginizi ve motive
edeceginizi 6grenin. Yeni
atanmis ya da deneyimli
olsaniz da, bu cok pratik
program, is ortaklarinizin
kendileri icin karlilik elde
etmelerini saglayarak
sirketiniz icin karhhk elde
etmek icin bir cok fikir verir.
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@ Kazanimlar

Kimler
Katilmali?

TACKY

e Kanal partnerlerinizin
glivenini kazanan is
planlari olusturun

* Aktiviteyi ve hedefleri
degerlendirmek icin
Temel Performans
Gostergelerini kullanin

* Dogru pazarlama
tekniklerini kullanin ve is
ortaklarina pazarlama
hakkinda tavsiyelerde
bulunun

e Kanal ortaklarini yoneten
herkes

2 GuUn

Ders oncesi ve sonrasi
destekleyici materyaller.

* Vaka calismalari, pratik ve

anketler, iki glin stiren
keyifli bir egitim

Odak noktamiz OGRENME ve edinilen becerilerin isyerinde OGRENEN kisi tarafindan

uygulanabilmesidir.

Hadi Baslayalim!
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