PRO-PAYBACK SATIS® IN ACTION TACKY

e Alicilarin begenilerini
ogrenebilmek icin TACK'in
arastirmasini uygulayin ve
satiscilarla ilgilenin

Isletmelerde her sey etkili
satisa baglidir. Artan rekabet
ve yuksek musteri
beklentileri, yeni is
kazanimini ve mevcut
musterileri korumayi

zorlastiriyor. PRO-PAYBACK A * En ‘V‘,SO”UQ"?‘” e"?',e
]  Kazanimlar edebilmek i¢in dogru

e e .
selling®, tim satis SHred beklentileri hedefleyin
boyunca kullanilabilen

villarca siiren arastirma ve
deneyime dayali bir
kilavuzdur. Bu kilavuz, satis
sirecinin her asamasini
Zamaninizl organize
etmekten, potansiyel

* Kanitlanmis bir satis yapisi
ve sureci uygulayin

* Mausterinin satis strecine
odaklandigi «YOU
Appeal» konseptini
uygulayin

* Musterilere «TACK’s Offer
Analysis» uygularak onlari

musterilerinizi motive edin
arastirmaktan ve SMART Kimler
hedefleri olusturmaya, satis Katilmali? Satis slirecine yeni giren ve en

gorusmesini agmaya, deger iyisi olmak isteyen herkes
odakli sorular sormaya,
musterilere SIZE UYGUN®
faydalar sunmaya, satis
kapanisina ve gelistirmeye

kadar uzanir.

3 Gun

Ders Oncesi ve sonrasi
destekleyici materyaller.

Bu pratik ve interaktif egitim, PRO-
PAYBACK®‘ strecleri, becerileri,
davranislari ve ¢c6zim satis
felsefelerini benzersiz bir sekilde
harmanlayarak hayata gecirir

Odak noktamiz OGRENME ve edinilen becerilerin isyerinde OGRENEN kisi tarafindan
uygulanabilmesidir.

Hadi Baslayalim!
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