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B2B SATls TEKNiKLERi GUnUmuz B2B satis ortami, yalnizca urun veya hizmet satmaktan

cok daha fazlasini gerektirir. Kurumlar, deger odakli, ihtiyaclarina

EéiTi M PROGRAMI dzel, stratejik cdzUmler aramaktadir. Bu dodrultuda, satis

p | i da aield iliskiler k profesyonellerinin yalnizca Grun bilgisiyle degil, musterinin isini
urumsal satis aunyasinda gusiu lMsKiler kurun, anlayan, cézUm sunan ve iliski ydneten birer “danisman” olarak
yUksek degerlianlasmalari yénetin. . ..
konumlanmasi kritik hale gelmistir.

/ Takvim: 18 - 19 Agustos 2025 \

oo Bu program,katilimcilara B2B satis donglUsunun tum asamalarinda
. an

Hedef Kitle: K | ihtiyac duyacaklari bilgi, beceri ve araclari kazandirmayi hedefler.
eder Kitle: kurumsal satig yapan ve Musteri intiyaclarini analiz etmekten, deger onerisi sunmaya; karar
bu alanda kendini gelistirmek isteyen > o o . .
orofesyoneller verici profilleriyle iletisim kurmaktan, itirazlari ydnetmeye kadar
. Egitmen: Andre Kelesoglu satis sUrecine butuUnsel bir yaklasim sunar.
« Egitim Yeri: Zoom
« Egitim Fiyati: 7.500 TL + KDV




T
Egitim icerigi
Egitim Kazanimlari
e B2B ve B2C satisin farklari
e Satig dOongusunun asamalari ve satis firsati yonetimi . B2B satis sUrecini uctan uca ydnetme becerisi
e Kurumsal musteriyi analiz etme ve ihtiyac haritasi . Kurumsal musterilerle etkin, guvene dayali iletisim
clkarma kurabilme
e Fark yaratan deger 6nerileri olusturma . Karar verici ve etki sahibi profillerle etkili gérusme
e Musteri karar alma yapilarinda farkl rolleri anlama stratejileri
e GUg¢lU soru sorma ve etkin dinleme teknikleri . Deger temel.l'| satig yaklasimi 9§I|§t|rm§ | |
e Kurumsal satin alma sireclerine stratejik yaklasim . Satin alm.a §urecmde kurum ici dinamikleri analiz
e itirazlarla basa ¢clkma ve satin alma engellerini kaldirma ederek cozum sunma L .
e Glven ve iliski insa etme . Prcuafesyonel iliski yonetimiyle musteri sadakati
N e e — saglama
e Kapanis stratejileri ve satis sonrasi iliski yonetimi
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EGITIM DANISMANI

Andre Kelesoglu
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Egitimini Istanbul, Atina, Montreal, New York da isletme, MBA, Finans ve
Pazarlama alanlarinda tamamlayan Andre Kelesoglu, &zel sektordeki
tecrubelerini aktarmak, egitim ve kisisel gelisim faaliyetlerini desteklemek Uzere
kariyerine ek olarak egitmen ve danisman olarak devam etmektedir. 2024 yili
itibariyle, Profesyonel kocluk egitimini Kipos Coaching de uygulamali Kocluk

teknikleri Uzerine tamamlamistir.

Is yasantisina Istanbul’da management trainee olarak baslayip endUstriyel Grin
yoneticisi, Global Mdusteri Temsilcisi, Satis Direktort, Genel Mudur, Ulke
Muadurt, NYSE de halka acik firmada Avrupa Satisdan sorumlu
baskan yardimcisi olarak goérevler alarak farkli Ulke ve kulturlerle calisip
tecrubesini  cesitlendirdi.  Yurtdisinda  bircok uluslararasi  konferansa
uzmanlastigi alanlarda konusmaci olarak katilmis ve calistigi sirketlerde ic¢

egitimler vermistir.

Global ve lokal faaliyet gosteren 3 farkli firmanin kurucu ortagi olarak is
hayatindaki tecrubelerini uygulamaya koyan Andre Kelesoglu, yerel bir firmayi
global piyasada guclu faaliyet godstermesini saglayarak en buyuk hayalini

gerceklestirmektedir.

Halka acik global ve yerel aile firmalarinda firmalarin karhligini satislarini
arttirlmasi ile bUyUmesini saglayan pratik uygulamalari hayata gecirerek,
ozellikle ikinci jenerasyon yoéneticilerin profesyonel yonetime hazirlanmasinda

danismanlik yapmaktadir .

1971 dogumlu Andre Kelesoglu, 2 oglu, bir kizi ve esiyle birlikte en sevdigi sehir

olan Istanbul'da yasamaktadir.

UZMANLIK ALANLARI:

Kurumsal Satis & Kazang
GCelisimi
Clobal Satis Teknikleri

Profesyonel Liderlik
Liderlik Yetkinlikleri

Degisim Yonetimi
Stratejik Planlama

Sunum Teknikleri

SERTIFiKALARI:

Marketing Management
Certificate - New York
University - NY USA (2002-
2023)

Merchandising Planning and
Control - Fashion Institute of
Technology — NY USA (2001-
2002)

MBA - Area of specialty:
Marketing - College of
Southeastern Europe -
Athens, Greece (1993-1995)

2024 Coach Certificate, Kipos
Coaching
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