COZUM ODAKLI SATIS TACKY

Isletmeler Uiriin veya
hizmet satin almaz,
sonuc satin alirlar.
Dolayisiyla, buginin
satis temsilcileri
musterilerinin
onceliklerine hitap eden
cozumler satarak
basarili olabilir. C6zim
odakli satis 6zel bir
beceri gerektirir. Bu
egitim, is hedeflerine
olan katkiyi, maliyetin
nasil
gerekcelendirileceginin
ve yatirimin geri
donusunun nasil
saglanacagini, bazi
tuzaklardan nasil
kacinilacagini, farkl
musterilere ile glicli
kisisel iliskiler kurmanin
nasil ele alinacagini

* Musterilerinizin gercek
ihtiyaclarini ve
onceliklerini taniyin

e COzumu net bir sekilde
tasarlayin ve sunun

alz
@ Y 1Fad ° Baskalaryla olan

iliskilerinizi basarih bir
sekilde yonetin

* Musterilerinizin goziinde
glvenilir danisman
statlistine ulasin

Kimler * Yaratici satis cozimleri sunmasi

Katilmali? gereken herkes

3 Gun

Ders oncesi ve sonrasi
destekleyici materyaller.

e Cozum odakli satis modelini

inceler. kullanarak, gercek deneyimleri
@ Stil modelleme ve calisma temelli
durumlari iceren kolaylastiriimis

bir program

Odak noktamiz OGRENME ve edinilen becerilerin isyerinde OGRENEN kisi tarafindan
uygulanabilmesidir.

Hadi Baslayalim!
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